EDUCACION Y FORMACION

2014 - 2015
Escuela de Postgrados Universidad de
Chile, Facultad de Economia y Negocios
2009 - 2013
Facultad de Economia y Negocios,
Universidad de Chile
1996 - 2008

Colegio Sagrado Corazon de Talagante

RESUMEN LABORAL

-
SEBASTIAN
BAR R I GA Pozo Mantencion de la oferta actual de productos y servicios de
acuerdo con las especificaciones de los parametros de

INGENIERO COMERCIAL disefio de la propuesta de valor, generando analisis
MAGISTER EN MARKETING continuo de calidad.
Desarrollo de nuevas propuestas de servicios y mejora
continua que responda a las nuevas necesidades de los

DATOS PROFESIONALES clientes y estrategia del negocio.

e Coordinaciéon vy articulacion de equipos y actividades
Ingeniero  Comercial, Magister en Marketing necesarias para la implementacién del desarrollo de los
Universidad de Chile, con experiencia en proyectos.

construccion e implementacion de estrategias
de marketing para posicionar  una
marca/servicio u obtener cumplimiento de
objetivo de ventas, mediante el liderazgo de un
equipo de marketing multidisciplinario y relacién
con proveedores.

Supervision de la calidad del producto en cada una de las
fases del desarrollo.

Liderazgo de equipo de Marketing de CajaVecing,
compuesto por product manager y asistente creativo.
Gestion de campafias de comunicacion e incentivos con la
red de operadores (negocios)y usuarios relacionados con
* Idiomas la empresa, por medios tradicionales y digitales.

Inglés Intermedio e Planificacion y desarrollo de campafia de captacién de
* Programas interesados (nuevos clientes) a través de medios digitales.

Excel e Gestion de marca en diferentes plataformas, para

Word construir su posicionamiento sobre los ejes de cercanias,
PowerPoint avanzado confianza e innovacion.

HABILIDADES

SPSS intermedio e (Coordinaciéon de canales de comunicacion y medios, tanto

Bizagi tradicionales como digitales, mediante la ejecucién de
calendarios de despliegue mensual.

e Implementacion y seguimiento de estudios de mercado,

CONTACTO en especifico, mediciones de participacién de mercado,
evaluacion de piezas publicitarias y estudios de salud y
posicionamiento de marca.

e Planificacion de produccién y renovacion de material
publicitario POP en puntos de atencion de todo Chile.

e Administracion de presupuesto de Marketing y gestion de
compras relacionadas a la gestion del area: Estudios, POP,
Merchandisng y contratos asociados.

Correo electrénico: sbarriga@fen.uchile.cl
Teléfono: +56 9 8277 3829
Santiago de Chile




RESUMEN LABORAL (CONT.)

Administracion de productos SMS Premium, Ring Back
Tones y SatPush publicitarios: Planificacion de ventas y
pricing, implementaciéon de campafias y publicidad de
servicios administrados, gestion de proyeccion de
iNgresos..

Desarrollo de servicios digitales: Factura Electronica y
sitios web para pequefias empresas.

Gestion de informacion y construccion de reportes para el
seguimiento de productos de la gerencia, migracion de
clientes y proyeccion de ventas y rentabilidad.

Creacion de KPI e indicadores para proyectos de
experiencia de servicios (Movistar Play).



